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Inspirationen zum Herbst



Bei vielen Konsumgutern lasst sich ein wiederkehrender Rhythmus erkennen. Produkte
sind popular, dann sinken sie in der Beliebtheitsskala der Konsumenten - um spater wie-
der zu Trendartikeln zu werden. Ein Beispiel daftr sind Ziergraser. ,Sie waren vor 30 Jah-

Nach dem Reisetsunami im Sommer werden sich die Menschen in den kommenden Wochen wieder ver-
starkt in ihren Wohnungen aufhalten - und es sich dort schén machen wollen! Blumen- und Pflanzen-
schmuck wird wieder starker gefragt sein, ein Segen angesichts der geschaftlichen Sommerflaute in vielen
Blumenfachgeschaften. Diesen bietet der Herbst eine Vielfalt an regional erzeugten Produkten, keine

"andere Jahreszeit begeistert mit solch einen Farbenrausch, so vielen unterschiedlichen Bliitenformen. Die

’ ; ] ] i ) 4 P 2 Karlsruhe ab.
heimatlichen Produzenten ha hingegen mit Kostensteigerungen in allen Bereichen zu kimpfen, Exis-
tenzen stehen auf dem Spiel. E
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"

daher nicht nur eine Frage der Gestaltungsvielfalt, regionall erzeugten

kten im Herbst ein besonderes Augenmerk zu widmen. Es ist auch eine Frage der Solidarjtat mit den

ieh Erzeugern! ‘ »
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Auf 6000 Quadratmetern unter Glas und
drei Hektar Freilandflache produziert
das Team um Dieter Schmeisser Aspara-
gus-Sorten, Geholze, Koniferen und Zier-
graser als Schnittware. In den Herbstmo-
naten ist die Hochsaison fiir die Ziergraser
(ein- und mehrjahrig), gelten diese doch
traditionell als Symbole fiir die Jahreszeit.
,Fontaine-Graser, Miscanthus und Hirse",
nennt Dieter Schmeisser als besonders be-
liebt. , In der Herbstfloristik aber vermehrt
auch im Rahmen von Hochzeitsdekoratio-
nen‘, wiirden sie eingesetzt.

i Ta¥ ! T ’l
Giinter Westermann und Dieter Schmeisser (auch
rechts oben)

“ Ich bin von
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Blumen und Pflanzen
von Gartnernaus  /:
der Region

GGraser zur Zierde

Kontroverse:

re Trendprodukte, dann schwand ihre Popularitat, seit einigen Jahren sind sie aber wieder
sehr gefragt”, meint Dieter Schmeisser. Sein Gartenbauunternehnmen ist auf Schnittgrin-
Wi kulturen spezialisiert und setzt die Produkte hauptsachlich Uber den Blumengrofmarkt
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Gefarbt und gebleicht - oder naturbelassen

Das Unternehmen ,Schnittgriinkulturen
Schmeisser” beliefert zu rund 9o Prozent
den Blumenfacheinzelhandel. Hauptver-
triebsweg ist der BGM Karlsruhe, dort
ibernimmt Schwager Glinter Wester-
mann den Verkauf. Blumenfachgeschafte,
die aus Griinden zu grofier Entfernung
nicht auf dem Blumengrof3imarkt einkau-
fen konnen, werden auch angefahren.

Die Renaissance der Graser fiihrt Dieter
Schmeisser vor allem auf die zahlreichen
,heuen Sorten“ zurick. Eine Rolle durfte
ebenfalls der Trend zu Trockenmateriali-
en spielen, der wiederum mit dem wieder
aktuellen Styling der 1970er/1980er zu-
sammenhangt. Ein Produktvorteil in den
Augen der Konsumenten ist zudem die lan-
ge Haltbarkeit. ,Ein grof3er Teil der Gréaser
lasst sich auch gut trocknen®, betont der
Schnittgriin-Spezialist.

Kontrovers im Kreis der Floristen wird der
Verbraucherwunsch nach eingefarbten
oder gebleichten Ziergrasern diskutiert.
,In dieser Frage ist eine regelrechte Spal-
tung in der Branche spiirbar®, berichtet
Dieter Schmeisser, der die Produkte in
seinem Unternehmen selbst farbt oder
bleicht. Tatsache ist: Der Wunsch nach
Ziergrdsern in allen moglichen, in der
Natur nicht vorkommenden Farben geht
urspriinglich nicht von den Floristen, son-
dern von den Verbrauchern aus. Tatsache
ist ebenfalls: Wenn die Konsumenten die-
se Produkte nicht im Fachhandel erhalten,
kaufen sie diese halt woanders ein.

Dieter Schmeisser geht mit Blick in die Zu-
kunft davon aus, dass der Wunsch nach
eingefarbten Ziergrasern irgendwann ab-
flauen wird. , Die Popularitit von naturbe-
lassenen Ziergrasern wird aber bleiben®.




Erst die Einschrankungen durch die Corona-Pandemie,
nun eine Energie-Krise, hohe Inflationsraten und eine deut-
liche Konsumzurtckhaltung. Man darf sagen: Seit Beginn
des Jahres 2020 und bis in die Gegenwart hat der Einzel-
handel in Deutschland eine Zeit grof3er Unsicherheit erlebt.
Das trifft insbesondere auf Unternehmen zu, die erst kurz
vor der Corona-Krise gegrindet wurden.

Etwa auf das Blumenfachgeschaft von Me-
dine Bozkirac, die 2019 ,Blumen Schulz“ in
Karlsruhe-Mihlburg ibernommen hat.
Ein Geschift, das ihr nicht unbekannt
war, denn schon seit 2012 war sie dort, als
Mutter kleiner Kinder, als geschaftsfiih-
rende Floristin in Teilzeit beschaftigt. In
den Jahren wuchs ihr Wunsch nach unter-
nehmerischer Selbststandigkeit - die 2019
Wirklichkeit wurde, als der vormalige Be-
sitzer Hannes Schulz das Blumenfachge-
schaft an sie verpachtete. Hannes Schulz
leitet am gleichen Standort eine Friedhofs-
gartnerei und beide Unternehmen koope-
rieren bis heute in vielfaltiger Weise.

,Herr Schulz und seine Familie haben mir
sehr viel geholfen®, erinnert sich Medine
Bozkirac an die Schwierigkeiten in der
ersten Zeit der Corona-Pandemie. Die von
Panik gepragte Situation, das Hin und
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Her bei den Offnungen der Blumenge-
schéfte, die an einem Tag ausgesproche-
nen Beschrankungen, die ein paar Tage
spater wieder modifiziert wurden - jeder
Blumengeschaftsinhaber wird sich mit
Grauen an die Unsicherheiten erinnern.
Medine Bozkirac fiihle sich damals ,iber-
fordert”, sie war ,verzweifelt“ und es war
fiir sie ,eine anstrengende Zeit*.

Wissen sollte man, dass die heute 44-jih-
rige Kurdin erst 1996 aus der Region
nahe der tiirkisch-syrischen Grenze nach
Deutschland gekommen ist. Jeder, der ein-
mal auch nur ein paar Jahre im Ausland
gelebt und gearbeitet hat, kennt die Prob-
leme. Die Sprache muss gelernt werden,
die Mentalitdt ist unterschiedlich, gesetz-
liche oder behérdliche Vorgaben sind nur
schwer zu durchschauen. Verstandlich,
dass dann extreme Ausnahmesituationen
an der mentalen Substanz nagen.

Blumen nicht Schmuck,
sondern Heilmittel

Zumal es bekanntlich nicht selbstver-
standlich ist, dass sich Frauen aus orien-
talischen Landern in Deutschland als Un-
ternehmerinnen betatigen. ,Die meisten
wollen in Angestelltenverhaltnissen arbei-
ten, sie studieren BWL, arbeiten im medi-
zinischen Berufen, das Friseurhandwerk
ist ebenfalls populdr*, erldutert Medine
Bozkirac. Floristik, insbesondere in ihrer
selbststandigen Form, ist nicht populdr.

Woran liegt das? ,Es gibt in der Tiirkei kei-
ne Wertschatzung fiir Blumenschmuck®,
erklart sie. In ihrer tiirkischen Heimat-
stadt hdtte es ,kein Blumengeschaft®
gegeben, sie erinnert sich nicht an Blu-
menschmuck in den Hausern, Blumenge-
schenke habe es nicht gegeben. ,Blumen
gelten im Orient weniger als Schmuck,
sondern eher ein Heilmittel“. Diese Mei-
nung teilt auch einer der fithrenden Flo-
ral-Designer in Deutschland, Mehmet Yil-
maz, ebenfalls kurdischer Abstammung
und vor Jahren als Kind nach Deutschland
iibergesiedelt.

Mehmet Yilmaz hat sein Faible fir Blu-
men entdeckt, weil er als kleiner Stopsel
in Bad Neuenahr die Pflanzen im Garten
des Ausnahmefloristen Gregor Lersch gie-
3en durfte. Medine Bozkirac spricht von
ahnlichen Impulsen. ,Ich bin oft an einer
Gartnerei vorbeigelaufen, dadurch wurde
mein Interesse an der Natur, an Blumen
und Pflanzen geweckt®, erinnert sie sich.

Die ersten Jahre in dem damals sehr frem-
den Deutschland lebte sie in Freiburg, dort
machte sie ihre Ausbildung zur Floristin.
Noch heute erinnert sie sich mit ,grofier
Dankbarkeit“ an die ,besondere Unter-
stiitzung®, die ihr in dem Ausbildungsbe-
trieb zu Teil wurde - insbesondere auch in
sprachlicher Hinsicht.

Ich bin von
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Blumen und Pflanzen
von Gartnern aus
der Region

; Das Team: Elfi Blank (links), Medine Bozkirac,
= i\ Renate Immesberger (nun in Rente) und Christine

Fdrber.

Ausbildung gegen
Personalnot

Sprachliche Schwierigkeiten gehoren
schon lange der Vergangenheit an, Medine
Bozkirac ist in vielerlei Hinsicht ein Bei-
spiel fiir gelungene Integration. Doch was
hat ihr in den Anfangsjahren in Deutsch-
land gefallen, was war eher schwierig? Sie
nennt sofort ,die Freiheit, die Moglichkeit,
seine Meinung zu duflern, die Demokratie
und die vielen Moglichkeiten, die einem
offenstehen“. Aspekte also, die vielen ge-
birtigen Deutschen als selbstverstdndlich
gelten. Wobei diese Selbstverstandlichkei-
ten durch den Krieg in der Ukraine aktu-
ell neu ins Bewusstsein gebracht werden.
Was Medine Bozkirac nicht so gut gefallen
hat? ,Das ungewohnte Klima“.

Heute ist Medine Bozkirac als Inhabe-
rin eines Blumenfachgeschaftes voll eta-
bliert. Und sie sieht die Probleme, die auch
andere in der Branche erkennen. Allen vo-
ran ,die Personalnot“. Darauf hat die Ge-
schéftsinhaberin aus Karlsruhe-Miihlberg
reagiert. Indem sie kiirzlich ihre Ausbil-
dungseignungspriifung bei der IHK abge-
schlossen hat und einer Auszubildenden,
die zuvor schon ein Praktikum absolviert
hatte, den Einstieg in die Branche ermég-

lichte. Wie sie selbst (in der Turkei) hat die
Auszubildende Nina-Samja Bayar ihr Ab-
itur absolviert. Was bedeutet: Man kann
also durchaus auch junge Menschen mit

hohem Bildungsniveau fiir den Beruf der
Floristin begeistern.

Als schwierig ,insbesondere fir kleine
Blumengeschifte* empfindet Medine Bo-
zkirac die in Deutschland ubliche Praxis,
dass viele branchenfremde Unternehmen
Blumen und Pflanzen in ihr Angebot neh-
men dirfen. ,Discounter, Baumarkte, ja
selbst Tankstellen“ wiirden in Konkurrenz
zum traditionellen Blumeneinzelhandel
treten. Und dies aufgrund ihrer Einkaufs-
konditionen zu Preisen, mit denen die Blu-
mengeschafte nicht konkurrieren konnen.
Aufgrund der sich abzeichnenden Wirt-
schaftskrise in Deutschland wiirden die
Verbraucher zukiinftig ,wieder verstarkt
auf die Preise achten“. Das kénnte dann die
Situation des Blumenfacheinzelhandels
noch schwieriger werden lassen.

Schwerpunkt Trauerflo-
ristik

Thr eigenes Geschaft im Stadtteil Miihl-
burg liegt in einer Wohngegend, ,recht
weit entfernt von anderen Geschaften®
Daher hat , Blumen Schulz*“ auch deutlich
mehr Stamm- als Laufkundschaft. Das
Verhiltnis von Pflanzen und Schnittblu-
men sei etwa pari, der Schnittblumenan-
teil hat sich unter ihrer Regie erhoht.
Alleinige Einkaufsquelle ist der Blumen-
grofmarkt Karlsruhe, wobei das Team
von ,Blumen Schulz* (eine festangestellte
Floristin, eine Aushilfskraft) viel Wert auf
die heimische Herkunft der Ware legt.
»Regionalitit kommt bei unseren Kunden
gut an, erklart die Chefin, die mit dem
BGM-Angebot zufrieden ist: ,Was ich
nicht direkt vor Ort bekomme, das kann
ich bei den Anbietern bestellen“. Das gilt
vor allem - ein Trend- fiir ausgefallene
Zimmerpflanzen.

Ein Schwerpunkt von ,Blumen Schulz* ist

durch die unmittelbare Nihe zu der Fried-
hofsgértnerei die Trauerfloristik. Nicht un-
bedeutend ist ebenfalls der Umsatz, der mit
Fleurop gemacht wird. ,Das Volumen hat
sich durch die Corona-Zeit deutlich erh6ht*.
Von Bedeutung ist zudem die Hochzeitsflo-
ristik, die aber bekanntlich in den vergan-
genen zwei Jahren deutlich riickldufig war.
»Ich wollte mich eigentlich in dem Bereich
starker engagieren und auch Hochzeits-
messen besuchen - das ging leider nicht®,
bedauert Medine Bozkirac. In diesem Jahr
war aber schon ein Wandel spiirbar, es gab
wieder deutlich mehr Hochzeitsfeiern. Und
der Volksmund sagt bekanntlich: Geboren,
geheiratet und gestorben wird immer.

Nach vielen Jahren als Floristin, nach ei-
nigen Jahren der Selbststindigkeit: Was
schatzt die gebiirtige Kurdin an ihrem Beruf
ganz besonders? Sie sagt: ,Ich bin gern krea-
tiv*. Um gleich anzuschlieflen: ,Ich liebe es,
Kunden zu beraten und zu bedienen®. Das
sind nicht die schlechtesten Voraussetzun-
gen, um ein Fachgeschift fiir Blumen und
Pflanzen zu fithren. Und was wiinscht sich
Medine Bozkirac personlich? ,Ganz normal
leben, so wie vor der Pandemie, mit weniger
sorgenvollen Gesichtern®.



| euchtender Herbst

Floristen und die Wochenmarkthandler
koénnen zur Herbstsaison im wortlichen
Sinne aus dem Vollen schopfen. Selten
im Jahresverlauf ist die florale Vielfalt
an Blumen und Pflanzen so breit wie in
den Herbstmonaten. Zugleich sind die
Herbstfarben gepragt von einer intensiven
Leuchtkraft, die keine andere Jahreszeit
aufweisen kann.

Nach der Outdoor-Saison im Sommer ver-
bringen die Menschen wieder mehr Zeit
in ihrem hiuslichen Umfeld. Was bedeu-
tet. Trotz der Wirtschaftskrise, trotz ho-
her Inflation und all der Ungewissheiten |
mochten sie es sich in ihren Wohnungen
gemtitlich machen. Dazu gehort natiirlich
floraler Schmuck - der im Herbst durch
seine Farbvielfalt ganz besondere Akzente
setzt.

Fiir diese Bldtterkugel wurden Styroporhalb-
schalen mit Bauschaum ausgefiillt, ldngliche
Streifen hineingeschnitten und diese mit Steck-
masse ausgefiillt. Die Bldtter wurden gefaltet
und mit Strohblumennadeln befestigt.

-
Senkrechte Drihte mit Rohrchen wurden an ’

dem Ring (rechts) befestigt, graue Calocephalus
geben dem Werlkstiick einen exotischen Cha- l

rakter.




Der Baumstamm besteht fast nur noch aus
Rinde und wurde mit Oasis Table Deko gefiillt.
Chrysanthemen, Physalis, Hagebutten oder
Chili-Paprika stammen von Anbietern des
BGM Karlsruhe. Der Stamm ist fast zwei Meter
lang und in einem Halbbogen gewachsen (siehe
Seite 10).

Eine Schale, gedacht als Tischdekoration einer
dlteren Kundin. Die Callunen wurden in Wachs
gegossen, das Werkstiick eignet sich umgeben
von eingefdrbten Laub als Blickfang in einem
Blumenfachgeschdft.

Der Kranz ist als Tischschmuck fiir einen run-
den Tisch gedacht, das Gros der verarbeiteten
Materialien stammt vom BGM Karlsruhe. Bis
auf die Seidenpflanzen waren alle Materiali-
en zwei Wochen nach Fertigstellung einge-
trocknet.

Bekanntlich haben die Deutschen eine
ganz besondere Beziehung zum Wald. Vor
allem im Herbst, wenn sich die Blatter ver-
farben, das Laub unter den Fiif3en raschelt,
die Nadelbaume und der regennasse Bo-
den besondere Duftnuancen verstromen.
Diese Atmosphdre hat das Team Hasen-
hiindl/Wagenhan in den an dieser Stelle
vorgestellten Arbeiten eingefangen. Eine

. Atmosphare, die im Floristik-Fachgeschaft

leicht nachgestellt werden kann. Denn ver-
farbtes Laub, Moos oder Baumrinden las-
sen sich leicht integrieren.

Viele, die meisten der von Sarah Hasen-
hiindl verarbeiteten Materialien stammen
,von hier - aus heimischen Gartnereien,
die tiber den Blumengrofimarkt Karlsruhe
vermarkten. Der Hinweis auf die regionale
Herkunft kann im Verkaufsgesprach wert-
voll sein, denn durch die Lieferengpasse
in vielen Branchen ist die Globalisierung
ganz generell in Misskredit geraten und
die heimischen Produkte gewinnen noch
mehr an Ansehen.

An Ansehen gewonnen - in der Floris-
tik-Branche und der damit verbundenen
Fachpresse - hat in den vergangenen Jah-
ren auch das Team Hasenhiindl/Wagen-
han. Es gab zahlreiche Veréffentlichungen
in den Fachmagazinen zur Floristik. Das
Floristik-Magazin G&V widmet dem The-
ma in der September-Ausgabe eine achtsei-
tige Inspirations-Bildstrecke.

Zahlreiche dieser Veroffentlichungen
gehen auf die Zusammenarbeit mit dem
Blumengrofimarkt Karlsruhe zuriick. Das
darf und sollte an dieser Stelle ruhig ein-
mal erwahnt werden, denn die enge Ver-
bindung der Blumengrofmarkte mit dem
Blumenfacheinzelhandel geht iiber das
eigentliche Kerngeschaft weit hinaus. Vie-
les dreht sich in der Zusammenarbeit um
Ideentransfer, um die gegenseitige Inspi-
ration. Dazu zahlt auch diese Veroffentli-
chung.



Die Saisonalitat ist das Herzstlick der Floral-Gestalter. Frihling, Sommer, Herbst und
I Winter, jede der vier Jahreszeiten hat ihren eigenen Charme - der Uber die Floristik ver-

AN mittelbar ist. Genau das wilinschen sich die Blumenliebhaber, denn saisonal orientierte

Gestaltungen liefern Abwechselung. Alles zu jeder Zeit - das wird schnell langweilig. So-
mit ist Saisonalitat, die eng verbunden ist mit Regionalitat, eine der tiefsten Wurzeln ei-
ner Floristik, die sich immer wieder neu erfindet.

Spatestens seit den Zeiten der Romantik Ubt der Herbst auf die deutsche Seele eine be-
ondere Faszination aus. Die Farbungen des Laubs, ein sattes Gelb, ein strahlendes

.Orange, ein ins Braunliche wechselnde Rot - welche Seele bleibt davon unberthrt? Der

Duft von feuchtem Moos oder vermoderndem Holz, raschelndes Laub, Beeren, Pilze, im

Herbstwind erzitterndes Schilf: All dies erzeugt eine angenehme Wehmut, die auch in

. den Werkstucken von Sarah Hasenhindl| eingefangen wurde.

Poinsettien Saison

M It

IN DEN VERGANGENEN MONATEN
verging kein Tag, an dem nicht die Ener-
giefrage eine Spitzenposition in den Nach-
richtensendungen einnahm. Die Situation
ist brisant, sie wird auf mittlere Sicht bri-
sant bleiben und die Gartenbaubetriebe
sind in besonderer Weise betroffen. Sie
leiden nicht nur unter den Preissteige-
rungen im Zusammenhang mit dem Uk-
raine-Krieg, sondern ebenfalls, Stichwort
CO2-Abgabe, unter den zusatzlichen Kos-
ten, die im Zusammenhang mit der Klima-
krise entstehen.

Insbesondere bei den Warmhauskultu-
ren stellt sich die Frage, wie zukiinftig
die Produktion aufrechterhalten werden
kann. Etwa bei Poinsettien, eine der wich-
tigsten Warmhauskulturen. Aus den Nie-
derlanden hort man, dass sich Betriebe
aus der Produktion der Weihnachtssterne
zuriickgezogen haben oder iiber diesen
Schritt nachdenken. In Deutschland wird
vereinzelt berichtet, dass Jungpflanzenbe-
stellungen reduziert wurden. Das betrifft
zwar nicht die renommierten Anbieter
und Produzenten etwa der Blumengrof3-
markte in Dortmund, Frankfurt am Main,
Karlsruhe, K6ln oder Mannheim. Doch
wie sich die Situation entwickeln wird, ist
kaum absehbar.

Poinsettien haben bekanntlich zwei Um-
satzhohepunkte: Den Herbst bis zum
Adventsbeginn, dann entsteht eine Nach-
fragepause und es folgt ein zweiter Um-
satzpeak in den Tagen vor dem 24. Dezem-
ber. Gerade hinter diesen zweiten Sitzen
steht ein Fragezeichen, denn je nach Wit-
terung kann die Produktion sehr war-
meintensiv sein.

Auf welches Szenario sollte sich der Blu-
menfacheinzelhandel also einstellen? Die
Kunden der Blumengrofimarkte haben
gegeniber anderen einen grundsatzli-
chen Vorteil. Sie kennen ihre Lieferan-
ten personlich, oft werden langjahrige

—ragezeichen

Geschaftsbeziehungen gepflegt. Da ist es
kein Problem, die Angebotssituation im
Vorwege zu kldren, entsprechende Abspra-
chen zu treffen und Vorbestellungen zu
fixieren.

Insbesondere deshalb, weil der Blumen-
facheinzelhandel weiterhin auf hohe
Qualitatsstandards setzen sollte und die
Fachhandelskunden auch bei Poinsetti-
en Produkte erwarten, die sich von dem
Mainstream-Angebot des Systemhandels
unterscheiden. Weihnachtssterne in Son-
derformen wie Pyramiden oder Staimm-
chen, in ausgefallenen Farben oder auch
Grof3en finden sich in der Regel nicht beim
Discounter oder Baumarkt um die Ecke.

Ein besonderes Augenmerk muss in die-
sem Jahr der Preisgestaltung gewidmet
werden. Die Konsumenten haben sich
im bisherigen Jahreslauf an Preiserho-
hungen in nahezu allen Bereichen ,ge-
wohnt*. Es dirfte also die wenigsten Fach-
geschaftskunden irritieren, wenn auch
Weihnachtssterne etwas teurer als in der
Vergangenheit sind. Aber haben Verbrau-
cher - von Fachgeschaft zu Fachgeschaft
unterschiedlich - individuelle Preisgren-
zen, sie sind nicht bereit, jeden Preis zu
zahlen. Vor allem bei Produkten, die im
Alltag nicht unbedingt notwendig sind.
Auf Toilettenpapier kann man nur schwer
verzichten, auf Pflanzen und Blumen sehr
wohl, in Krisenzeiten werden sie schnell
zu Luxusgiitern.

Blumengrofimarktkunden haben durch
den unmittelbaren Kontakt zu ihren Lie-
feranten deutliche Vorteile - nicht nur in
der kommenden Poinsettien-Saison. Die
regional orientierten Gartnereien wieder-
um werden sich wie in der Vergangenheit
auch in Zukunft den jeweils aktuellen Be-
dingungen geschmeidig anpassen. Und
die Bedingungen dndern sich, nicht nur
durch die Energiekrise. Man denke nur an
die zunehmende Trockenheit...!

Erzeuger Felix Trauth - Absprachen sind jederzeit moglich
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Im Herbst darf es sehr gerne farbenfroh werden, winscht sich der Kunde B&l einem
Schnittblumenstraul3, der prima gegen den Herbst-Blues hilft. Die typischefrRot- und
Braunténe kombinieren Florist*innen mit strahlenden Gelbténen. Auch Pastéllténe
lassen sich effektvoll einsetzen. Neben Fruchtstielen kommmen zarte Graser Ins Spiel.
Bis Mitte November stehen auf dem Blumengrof3markt regional erzeugte Schnittblu-
men in grofBer Auswahl bereit.

(Foto: Blumenbuero Holland)

Beispielhaft fiir viele Anbieter der Vereini-
gung deutscher Blumengrofimarkte (VDG)
zeigt Christian Lang (Mainstockheim),
Anbieter auf dem Blumengrofimarkt
Frankfurt, auf: ,Wir ernten im Herbst
Dahlien, Chrysanthemen, Astern, Sonnen-
blumen, Fenchel, Cosmea, Zinnien, Limoni-
um, Gomphrena, Lowenmaul, Strohblumen,
Lisianthus, Zierkohl und verschiedene Gra-
ser. Dartiber hinaus kénnen wir den zwei-
ten Schnitt von vielen Stauden anbieten,
wie etwa von Alchemilla.“ Der Vielfalt sind
also auch im Herbst kaum Grenzen gesetzt
mit nachhaltig produzierten Schnittblu-
men in unendlichem Farbenreichtum.

BESONDERS WANDELBAR sind Chry-
santhemen in Blitengrofie und -form. Die
Auswahl ist immens und reicht von Spray-
sorten iber Santinis bis hin zu Spinnen-
und Pomponformen, manchmal gefullt
oder einfachblithend. Auch beim Farbspek-
trum konnen Florist*innen aus dem Vollen
schopfen, ganz nach eigenem Gusto von
Weifd oder Lime, iiber herbstliches Gelb,
Orange, Rot und Rost bis hin zu rosa- und
lilafarbenen Tonen.

LOCKER WIRKEN die Stiele von Herbstas-
tern in kraftigen Farbtonen wie Violett,
aber auch in Weif3. Im Kontrast zu den
strahlenformigen Blitenblattern mit meist
gelber Blitenmitte stehen glatte, kraftig
grune Laubbldtter. Ebenso wie Chrysa-
nthemen zeichnen sich die Herbstastern
durch eine lange Haltbarkeit aus und set-
zen Akzente in herbstlichen Werkstiicken.
Vielfalt lautet auch das Stichwort bei Dah-
lien. Die Korbblitler, die bereits bei den
Azteken in Kultur war, werden beim Pro-
duzenten als Knollen bzw. Rhizome ge-
pflanzt und treiben wahrend der Bliitezeit
kontinuierlich neue Bliitenstiele nach. Das
Sortiment reicht von ungefiillten, einfa-
chen iiber seerosendhnlichen Sorten bis
hin zu pomponartigen. Auch die Blitenfar-
ben, darunter auch zweifarbige Sorten, las-
sen bis auf die Farbe Blau keine Wiinsche
offen.

UM DEN SOMMER ZU VERLANGERN
lassen sich noch bis etwa Anfang Okto-
ber Sonnenblumen verarbeiten. Solange
ernten die Schnittblumen-Produzenten
kontinuierlich die einjahrigen Korbbliitler

mit den bekannten gelben Bliiten und
einer meist gelben bis braun-schwarzen
Korbbodenmitte. Interessant und ein Hin-
gucker sind Sonderfarben wie etwa ,gelbe
und cremefarbene Mitte mit rotem Bli-
tenkranz“ oder sogar ,weif} oder schwarze
Mitte mit weifiem Bliitenkranz“. Auch ge-
fullte Sonnenblumen-Sorten sind auf dem
Markt.

WER ES ZARTER MAG, der greift zu
»Sonnenhiiten®. Rudbeckia hirta besitzt
margeritenahnliche Strahlenbliiten mit
hochgewolbten dunklem Kérbchenboden,
an dem die Zungenbliten herabhdngen.
Thr hutdhnliches Aussehen fiihrte zu ih-
rem Namen. Die Bliitenfarben dieser Stau-
de reichen von leuchtendem Gelb tber
Orangerot bis zu Feuerrot. Auch mehr-
farbig und gefiillte Sorten sind auf dem
Markt. Die Bliiten sind in der Vase lange
haltbar.

GRAZILE STIELE mit fiederférmigem
Laub bringt das Schmuckkoérbchen (Cos-
mea) hervor, das grofle, schalenformige
Bliten mit einer gelben Mitte ausbildet.
Die Farbe der Zungenbliiten variieren von
Weif} iiber Rosa bis Rot. Neuere Ziichtun-
gen bieten auch zweifarbige Bliten.

FEDRIGE BLUTENAHREN, die an Fla-
schenbiirsten erinnern und als Lampen-
putzerbliiten bezeichnet werden, bildet
Ptilotus exaltatus, das Haarschopfchen,
aus. Der plustrige Eindruck entsteht
durch die wollig behaarten, linealischen
Blitenhitllblatter und die fadenartigen

China-Schilf Miscanthus (Foto: Plantipp)

Staubfdden, erklart der Ziichter der Sor-
te ‘Joey’, die sich durch kompakte, sil-
brig-pinkfarbene Blitenschopfe auszeich-
net und deren Enden leuchtend pink
gefarbt sind.

ALS FLORALE EXTRAVAGANZ wird
Amaranthus bezeichnet, der sich fir ip-
pige herbstliche Straufie eignet und mit
seinen dekorativen stehenden oder hin-
genden Blitenstanden, die teils einem
Fuchsschwanz dhneln und damit den
deutschen Namen gepragt haben, auf sich
aufmerksam macht. Die einjahrige Pflan-
ze zeigt neben den roten Bliiten, die sich
auch zum Trocknen eignen, sattgriine
Schmuckblétter.

NEBEN FRUCHTSCHMUCK, wie Hage-
butten, Zierapfel, kleinfriichtigen Capsi-
cum-Sorten oder Johanniskraut (Hyperi-
cum) bieten silberlaubige Pflanzen eine
breite Auswahl als Beiwerk, wie etwa der
trendige Eucalyptus, aber auch das Curry-
kraut (Helichrysum italicum), der Silberre-
gen (Dichondra), ideal fir Kranze und Ge-
stecke, oder der Silberdraht (Calocephalus
brownii).
Dazu werden ein- und mehrjahrige Graser
angeboten, die mit teils ausgefallenen Bli-
ten und oft schmalen griinen und blaugra-
uen bis panaschierten Blattern gefallen.
Wie etwa das China-Schilf (Miscanthus),
deren schilfartigen Sprosse schmal lan-
zettliche, gefaltete, iberhdngende Blat-
ter, die von hell- oder mittelgriiner oder
blau bis purpurgriiner Farbe sein konnen
und zum Herbst teils in schonen roten
Tonen angeboten werden. Die Bliitenstan-
de bestehen aus dichten iiberhdngenden
Rispen.
Therese Backhaus-Cysyk
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Herbstliche Begleiter:

Im Herbst darf es gerne noch einmal farbenfroh werden
auf Balkon, Terrasse und im Garten. Akzente lassen sich mit
bluhenden und fruchtenden Stauden sowie mit Geholzen
setzen. Unaufdringlich aber mit besonderem Charme bie-
ten sich Graser in allen Grof3en als Kombinationspartner an.

Zu den bodendeckenden Herbst-Gehol-
zen zahlt die Schein- oder Rebhuhnbeere
(Gaultheria procumbens), die als immergri-
ner Zwergstrauch nur rund 20 Zentime-
ter hoch wachst, aber mit ihren rosa- bis
scharlachroten oder weiflen Kapselfriich-
ten ein echter Hingucker ist, nicht nur im
Beet sondern auch in Kasten und Kiibel.
Bereits im Juli/August macht sie mit ih-
ren weiflen, krugformigen Bliiten auf sich
aufmerksam, die an kurzen Stielen han-
gen und besonders fir Hummeln zum
Leckerbissen werden. Die Pflanzen bil-
den unterirdische Auslaufer, lieben einen
durchlassigen, feuchten, sauren Boden an
sonnigem bis halb-schattigem Standort
und vertragen Minustemperaturen. Die
Friichte verbleiben sogar bis ins nachste
Frithjahr an den Pflanzen. Im Kontrast zu
den glinzend griinen Bldttern lassen sie

Rl o 2o S '1
Gaultheria (Foto: Blumenbiiro Holland)
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sich so auch in eine winterliche Dekorati-
on mit einbinden.

Ein interessanter Spatsommerbliiher, der
ab August bis Oktober reich blitht und
auch in dieser Jahreszeit zum wahren Bie-
nenmagnet wird, ist Vitex agnus-castus, der
Monchspfeffer. Die als Halbstrauch bis
1,50 Meter hohen Pflanzen wachsen rund
und kompakt. Ihre Aufmerksamkeit erzie-
len lange kegelférmige Rispen mit blau-vi-
oletten oder auch rosa- oder pinkfarbenen,
die sogar duften. Neben ihrer reichen Bli-
te gefallt der Monchspfeffer bei neueren
Sorten mit den Eigenschaften: Trocken-
heitsvertraglich, Salztoleranz und verbes-
serte Winterharte.

Mit schoner Fernwirkung und oftmals
als majestdtische Schonheiten bezeichnet

arbenfroh und elegant

prasentieren sich Rispen-Hortensien (Hy-
drangea paniculata). Neue Sorten, etwa aus
der Proven Winners®-Serie, iiberzeugen
mit enormer Blitenfiille und einem tol-
len Farbspiel von Weif3 tiber Rosa zu Gra-
natrot. Straff aufrecht stehen die stabilen
Blitenstiele und verhelfen zu einer Pflan-
zenhohe von bis zu 1,80 oder 2,00 Meter.
Die Rispen-Hortensien lieben einen son-
nigen Standort, tolerieren aber auch Halb-
schatten und bendtigen einen frischen
bis feuchten, durchldssigen Boden. Tipp
fir den Kunden: Eine Mulchschicht aus-
gebracht halt die Feuchtigkeit ldnger am
Wurzelbereich der Hortensie.

Eleganz lasst sich mit Grasern in den Gar-
ten holen. Wer es Blau mag, fiir den stehen
Arten wie Blauschwingel (Festuca cine-
rea) als niedriges Gras, das halbkugelige

Horste bis 25 cm Hohe bildet und unemp-
findlich auch bei Trockenheit ist, oder
blauer Strandroggen (Leymus arenarius) mit
einer Wuchshohe bis 1,00/1,20 Meter, zur
Auswahl. Der Strandroggen wachst robust
und bildet bis August 5 bis 30 cm lange gel-
be Blitenihren aus, die als Fruchtschmuck
bis lange in den Winter erhalten bleiben
konnen. Hitze und Trockenheit sind kein
Problem, allerdings sollte der Kunde im
Beet eine Rhizomsperre einbauen, da das
Gras unterirdisch lange Auslaufer bildet.
Blauschwingel lasst sich dagegen sehr gut
in Gefdflen verwenden und ist auch als
Kombinationspflanze fiir eine pflegeleich-
te Grabbepflanzung geeignet.

Beeindruckend zeigt sich das Japanische
Blutgras (Imperata cylindrica ‘Red Baron’)
mit leuchtend roter Blattfdrbung. Die
Farbung setzt im Sommer ein, wird zum
Herbst immer intensiver und halt bis in
die Wintermonate an. Die Triebe des Blut-
grases wachsen in sonniger bis halbschat-
tiger Lage 30 bis 40 cm hoch, es entstehen
lockere Horste. Ein Rhizomschutz ist nicht
notig. Der Boden sollte durchlassig und
humos sein. Auch eine Verwendung in Ge-
fafen ist gerade im Herbst schon. In rauen
Gegenden sorgt ein Winterschutz fiir eine
zuverlissige Uberwinterung. In unseren
Breiten bildet das Blutgras keine Bliiten.

'..f"'

Farbkracher: Die Halme von 'Rotstrahlbusch‘ verfdrben sich bereits im Junivon
den Spitzen beginnend. Der Dauerbrenner unter den Rutenhirsen ist bisweilen
auch noch unter dem Namen 'Hanse Herms' erhdiltlich. (Foto: GMH/Bernd Hertle)

‘ Gaultheria (Foto: Blumenbiiro Holland)

Anders dagegen bei der bis 1,20 Meter ho-
hen Rutenhirse (Panicum virgatum ‘Shen-
adoa’), deren hellgriines Blatt im Laufe des
Sommers erst leuchtend rote Spitzen er-
halt und sich dann ganz rot farbt. Die Ru-
tenhirse bildet schleierartige Rispen mit
braunlich bis rosafarbene Bliiten.

Tipp fiir den Kunden: Graser gelten als All-
roundtalente. Sie sind am richtigen Stand-
ort meist sehr robust und kommen mit
wenig Pflege aus. Bei frostharten Arten
sollte im Frithjahr vor dem Neuaustrieb
ein Rickschnitt erfolgen. Diingergaben
sind meist nicht notwendig. Auch auf das
Gieflen kann in der Regel verzichtet wer-
den.

Therese Backhaus-Cysyk
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BlumengroBmarkt Karlsruhe
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Herbst-Sonntagverkauf
am 25.09.2022

Frau Ute Kretzschmar
Verkauferin am Stand des Anbieters
Junkershof-Blumen, Georg Koch.
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